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L’équipe de consultants en peinture Home
Hardware aide les propriétaires Home à
stimuler leurs ventes et la profitabilité de leur
rayon de peinture, par le biais de nombreux
programmes et services :

• ateliers de formation annuels, commercialisation
en magasin et programmes économiques
d’achat direct;

• programme complet visant à conquérir le
marché de la peinture en usage commercial,
un segment évalué à 650 millions $;

• événements à succès auprès de la clientèle;

• vidéo de formation et cours par correspondance
touchant à tout, de la vente aux entrepreneurs
à la consultation déco.

Les avantages de faire partie des experts en
peinture Beauti-Tone au pays sont de plus en plus
nombreux. Seuls les propriétaires Home profitent
d’un rabais anuel sur les produits Beauti-Tone, qui
établissent des standards dans le monde de la
peinture. En vous joignant à Home Hardware, vous
aurez non seulement accès à la qualité supérieure
des peintures, scellants et teintures Beauti-Tone,
mais aussi à un service, à une formation complète,
à une expertise et à un soutien inégalés.
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« La marque Home Hardware est très forte. Son marketing en a fait
une marque reconnue et respectée d’un bout à l’autre du pays. »

Commanditaire de la LNH, de la LCH et de
NASCAR, Home Hardware possède aussi
des porte-parole très connus au Canada,
tels que Mark Cullen, expert en jardinage,
et Anna Olson, experte en cuisine.

On entend parler de Home Hardware
d’un bout à l’autre du pays.

Anna Olson
Specialiste en cuisine
de Home Hardware
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Ron Schell Stouffville, Ontario

On peut voir les propriétaires Home partout
au pays, y compris à la télévision et sur les
écrans d’ordinateur. En fait , Home Hardware
offre l’un des programmes de publicité et de
promotion les plus perfectionnés de l’industrie.

À la base de ce programme : la circulaire
Home Hardware. C’est l’une des circulaires
les plus lues et les mieux identifiables du
marché, et pas seulement dans la catégorie
de la rénovation domiciliaire.

Le catalogue annuel est aussi très populaire.
Et chaque magasin est soutenu par du
matériel pour les lieux de vente, dans tous ses
soldes, ses promotions et ses événements.



De nouvelles fonctionnalités et de nouvelles
caractéristiques s’ajoutent constamment au site
Internet homehardware.ca. Les consommateurs
y trouvent plus de 60 000 articles et peuvent
s’inscrire à un programme de communication
sur mesure, leur permettant de recevoir par
courriel des nouvelles de leur magasin Home
Hardware, qu’il s’agisse des soldes, des
circulaires, d’exclusivités en ligne et plus encore.

Home Hardware est aussi membre d’Aéroplan.
Ce programme de fidélité, leader dans son
marché, permet notamment aux consommateurs
d’échanger des milles Aéroplan contre des
cartes-cadeaux Home.

Avec Home Hardware, le soutien marketing est
de très haut niveau. Et les propriétaires Home
savent qu’ils reçoivent l’attention qu’ils méritent.
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Mark Cullen
L’expert en jardinage

de Home Hardware

MD Aéroplan est une marque déposée d'Aéroplan Canada Inc.



Les propriétaires de centres de rénovation Home
Hardware peuvent compter sur la bannière pour
les aider à prospérer. Leur division connaît un
succès phénoménal. Les 486 propriétaires (ils
étaient 460 en 2008) voient leurs ventes
s’accroître d’année en année, ce qui constitue
une exception dans une économie instable.
Avec l’immense pouvoir d’achat des quatre
bureaux d’achat régionaux situés aussi près que
possible des marchés des centres de rénovation,
les propriétaires de centres de rénovation Home
Hardware obtiennent des occasions d’affaires
en or, tant sur le bois que sur les matériaux de
construction, peu importe leur localisation.

Construisez sur du solide avec la
division des centres de rénovation.

« Quand je me suis joint à Home Hardware, je savais que la
bannière était forte. Mais j’ai été surpris de voir que je
pouvais compter sur une équipe dédiée aux centres de
rénovation des provinces Atlantique, et qui livrait aux
meilleurs prix, à temps pour tous les soldes. »

Conrad LeBlanc Cap-Pelé, Nouveau-Brunswick

Avec leur vaste gamme de services, tels que les
Services d’installation Home, les plans de
maison et de chalets Beaver et les Solutions
architecturales, les propriétaires des centres de
rénovation procurent à leur clientèle –
consommateurs et entrepreneurs – une valeur
ajoutée. Ces services ne constituent pas
seulement une source de profits. Ils aident les
marchands à se relier à leur communauté et à
répondre aux besoins de leur clientèle tout en
dépassant leurs attentes.

Dunc Wilson, pour tout le Canada, 519 498-1302 I Georgette Carriere, Ontario, 519 501-5988 I Luc Martin, Québec, 819 357-0203
Andrew Parkhill, Ouest du Canada, 604 751-3853 I Kevin MacDonald, Provinces de l'Atlantique, 902 368-1620
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